
فرمول معرفي

 ١فرمول :
)يا خود فرد مي گه، يا شمام بحث مشكلات رو پيش مي كشيد( شناسايي مشكل ) ١
)تا حالا براش چيكار كردي( پرسش سنجش اقدامات ) ٢
رو امتحان كردي؟...  تا حالا )  ٣
داستان اثر بخشي محصول/ داستان شخصي) ٤
.انقدر خوب بود رفتم نمايندگيشو از شركت اصليش گرفتم) ٥
.  بزنم) عمده(من الان مي خوام سفارش. اگر دوست داشتي بهم بگو) ٦

.براي توام بزنم كه كرايه ي حمل نخواي بدي



مثال  :

.  رفتم پيش دكتر و گفته قندت بالاس: مثلا فرد مي گه) ١
براش چيكار كردي؟تا حالا ) ٢
دمنوش چاي سبز و گزنه و برگ زيتون رو امتحان كردي؟تا حالا ) ٣
امل از اونموقعي كه گزنه رو استفاده كرد ك. خاله ي من ديابت داشت، انسولينم مي زد) ٤

.حتي دكترش بهش گفت قطع كن انسولين رو. قندش كنترل شد
كس  و به هر. انقدر خوب بود خودم نمايندگي محصولاتشو از شركت اصليش گرفتم) ٥

.ديابت داره معرفي مي كنم
. بزنم) عمده(سفارشاتفاقا مي خوام الان دوباره ) ٦

.  براي توام سفارش بدمدوست داشتي بگو اگه 
ديگه كرايه حملم نخواي بديكه 



 معرفي مستقيم محصول. ٢فرمول:
استفاده كردي؟.... تا حالا ) ١
داستان اثربخشي محصول/ داستان شخصي) ٢
....انقدر خوب بود ) ٣
.پيشنهاد بدم) مثلا دوستام..... (و تصميم گرفتم از اون به بعد به همه ) ٤
...اگر دوست داشتي بگو ) ٥

مثال:
تا حالا كينوا خوردي؟
. دمگرفتم يك ماه استفاده كردم اصلا مثكه يه آدم ديگه ش. من دائم بي انرژي بودم

. بيشترم با برنج مي خورم. قشنگ پر انرژي همه كارامو انجام مي دم
.انقدر خوب بود رفتم شركت اصليشو پيدا كردم از اونجا مستقيم مي گيرم

.و از اون به بعد تصميم گرفتم به همه ي دوستام پيشنهاد بدم
اگر مي خواي بگو براي توام بزنم كه. الانم مي خوام سفارش بزنم

.نخواي پول كرايه بدي



 ٣فرمول:
......  كسي رو مي شناسي ) ١
.  مشكلشو حل كن......  و بخواد ) ٢
داستان شخصي...... + وجود داره كه مي تونه  .... يه )داستان اثر بخشي محصول) (٣
.  انقدر اثربخش بود خودم نمايندگيش رو از شركت اصليش گرفتم) ٤
....  اگر كسي رو ديدي دورو برت كه اين مشكل رو داره و دوست داره با يه راهكار ) ٥

.لطفا بهم معرفي كن. مشكلشو حل كن

مثال:
كسي رو مي شناسي كه مشكل كبد چرب داشته باشه 

و بخواد از راه هاي گياهي بدون عوارض مشكلشو حل كن؟
 ٤٠من دوستم مشكل كبد چرب داشت . يه روغن هست، روغن خارمريم عاليه براي كبد چرب

شده بود پوستشم كلي شفاف. روز خورد رفت آزمايش دكتر گفت هيچ اثري از مشكلت نيست
.انقدر خوب بود خودم نمايندگيش رو از شركت اصليش گرفتم

اگر كسي رو ديدي دور و برت كه كبدش چرب و دنبال 
.  يه راهكار قطعي و طبيعي مي گرده كه مشكلشو حل كن

.لطفا بهم معرفي كن


